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Temas de psicologia econémica e economia comportamental

O componente emocional nos fendmenos econdmicos - C rise e
desenvolvimento

Carga Horaria: 4hs

Professor Responsavel: Vera Rita de Mello Ferreira

Ementa

O seminéario discute a influéncia dos fatores emocionais presentes no funcionamento mental e na tomada
de decisdo sobre a evolucdo de fendbmenos econdmicos, como crises, sua formacdo e seus
desdobramentos. A formacéo de bolhas e crashes, o predominio de otimismo ou pessimismo excessivos,
comportamento de manada e a dificuldade de aprender com a experiéncia sdo examinados a luz da
Psicologia Econdmica e da Psicandlise, visando um aprofundamento da compreensao dos processos de
percepcao e julgamento de dados calcados em emocdes, que resultardo nas escolhas feitas por individuos,
grupos, gestores, policy-makers e populacdes.

Obijetivo geral

Identificar denominadores comuns, no ambito emocional, presentes nos vieses encontrados no processo
decisério e em anomalias no comportamento econémico de individuos e grupos, exemplificados em
fenbmenos como crises, bolhas, crashes e reconstrugcdo, ampliando o conhecimento sobre o
funcionamento mental.

Objetivos especificos

1. Descrever as principais dindmicas mentais e sua influéncia sobre as decisfes econdmicas, com
énfase na interrelagéo entre fatores cognitivos e emocionais.

2. Explorar o conhecimento sobre as etapas, padrbes, suscetibilidade a enganos e fatores
intervenientes presentes no processo decisodrio, conforme se apresenta em diferentes fendmenos
econdmicos.

3. Discutir o desenvolvimento de estratégias para o aprimoramento da tomada de decisdo em
momentos de vulnerabilidade econémica.

Contelido programatico

1. O estudo do funcionamento mental e do comportamento econémico: Psicologia Econbmica e
Psicanalise

O papel das emocdes
Anatomia do processo decisorio
Limitagdes cognitivas e emocionais: heuristicas, vieses e erros sistematicos

Crises, bolhas, crashes e suas implicagdes numa visao psiquica

o g A~ w D

Como o conhecimento psicologico pode contribuir para o desenvolvimento econdmico?

Metodologia de ensino
Exposicao dialogada.

Discussao de textos.

Avaliacéo

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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Temas de psicologia econdmica e economia comportamental

Introducéo a Economia Comportamental e Neuroeconomi a

Carga Horaria: 4hrs

Professor Responsavel: Roberta Muramatsu

Ementa

Objetivos do curso e porque estudar economia comportamental. Histéria da Economia Psicologica ou
Comportamental. Fundamentos Metodolégicos e Compromissos Epistemoldgicos. Os campos da analise
comportamental: escolha intertemporal, escolha sob risco e escolhas com preferéncias sociais e
cooperativas. Neuroeconomia e o ideal de unificacdo da economia, psicologia e biologia. Métodos da
Pesquisa Neuroecondmica. Estudos empiricos de neuroeconomia. Consequéncias para o debate de
racionalidade na economia. Limitag6es da neuroeconomia. Implicages de politica e potencial de progresso
da ciéncia econdmica. Economia, Psicologia e Biologia nos informam sobre como as emoc¢des moldam a
tomada de decisédo no mundo econdmico real. Sintese do curso e comentarios finais.

Objetivo geral

Esta disciplina busca apresentar e discutir os fundamentos da agenda de pesquisa chamada economia
comportamental e o seu recente desdobramento, a neuroeconomia. Mais precisamente, o conteldo
programatico esta estruturado em quatro grandes topicos.

O primeiro avalia a metodologia da economia comportamental e a interpreta como uma alternativa para
preencher importantes lacunas da teoria da escolha convencional, que parecem restringir o potencial de
avanco explanatorio e preditivo da ciéncia econdmica. No segundo, serdo brevemente apresentados aos
alunos os trés grandes dominios da pesquisa comportamental — escolha ao longo do tempo, decisdao sob
risco e escolhas pro-sociais e cooperativas. A idéia é familiariza-los com alguns conceitos, modelos e
recursos de andlise empirica que caracterizam a convicgdo de teorizacdo reformista da economia
comportamental e suas implicacBes. O terceiro tdpico levanta e avalia as origens, técnicas de pesquisa e
implicacBes tedricas e metodoldgicas do recente desenvolvimento da pesquisa em neuroeconomia. O
proposito é diagnosticar possibilidades e limitac6es do jovem campo de tal linha pesquisa interdisciplinar.
Finalmente, o quarto tépico discute se e como a neuroeconomia contribui para o desenvolvimento de uma
explicacdo mecanistica dos complexos processos de julgamento e tomada de decisdo e dos papéis
causalmente significativos das emoc¢des no comportamento de escolha no mundo econdémico real.

Obijetivos especificos

1. Facilitar a compreensdo acerca das vantagens e desafios de introduzir variaveis psicolégicas
explicitamente nos modelos/teorias econémicas

Discutir as bases empiricas da agenda de economia comportamental e suas perspectivas
Avaliar as anomalias dos modelos tradicionais e como as mesmas séo resolvidas

4. Apresentar a embrionaria sub area da economia comportamental chamada neuroeconomia e suas
consequéncias

5. Avaliar as implicacBes da economia comportamental e neuroeconomia para o debate de economia
positiva, economia normativa e arte da politica publica

Conteudo programatico
1. Introducéo:
a. Histéria da economia comportamental

b. Fundamentos Metodoldgicos



2. Os trés dominios da andlise econbmica que destacam a importancia de se levar a psicologia a
Sério
a. A escolha intertemporal: como os economistas explicam e 0s seus enigmas
b. A tomada de deciséo sob risco: anomalias e modelos psicolégicos
c. A escolha pré-social e a l6gica do comportamento cooperativo
3. Neuroeconomia: origens, metodologia e possibilidades
a. As relagGes entre mente, cérebro e comportamento econémico
b. Perspectivas metodoldgicas e evidéncias empiricas
c. Emocéo e Cognicao na Neuroeconomia
d. Desafios e a chance de progresso explanatério da ciéncia econémica
4. Implicacbes para o debate de economia positiva, normativa e arte

5. Sintese do curso e conclusdes

Metodologia de ensino

A maioria das aulas seréo expositivas, seguidas de discussdes entre alunos e professor.

Avaliacao

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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Temas de psicologia econdmica e economia comportamental

Escolha intertemporal

Carga Horaria: 4hrs

Professor Responsavel: Patricia Fonseca

Ementa

A escolha intertemporal pode ser definida como toda escolha que apresente custos e beneficios dispersos
ao longo do tempo. Sua relevancia para o estudo econdmico decorre do fato de que as principais escolhas
econdmicas como consumo/poupanca, investimento e previdéncia sdo escolhas intertemporais.
Compreender, portanto como o componente temporal influencia a tomada de decis&o individual e impacta
as preferéncias dos agentes econdmicos é tarefa que sugere a possibilidade de elevar a compreenséo
atual do processo de escolha econdmica. Visto que abordar a tomada de decisédo de um individuo é tarefa
gue solicita insercdo em campos da psicologia, 0 curso pretende apresentar 0s principais
desenvolvimentos da Economia Comportamental e Psicologia Econdmica no d&mbito da escolha ao longo
do tempo.

Objetivo geral

Apresentar a teméatica da escolha intertemporal, sua relevancia para o estudo econébmico e as principais
abordagens tedricas ja desenvolvidas para tratar o tema. Discutir o potencial delineado pela insercéo de
melhores premissas psicoldgicas na teoria economia da escolha ao longo do tempo e seu impacto no
desenho de politicas publicas.

Objetivos especificos
1. Introduzir o tema da escolha intertemporal e sua relevancia para o estudo econémico.

2. Apresentar e discutir o modelo tradicional de escolha intertemporal — Modelo de Utilidade
Descontada (SAMUELSON, 1937)

3. Porque o MUD falhou? Apresentar as anomalias, comportamentos que se desviam
sistematicamente e significantemente das previsées do modelo (MUD).

4. Apresentar 0 modelo alternativo desenvolvido pela Economia Comportamental que insere novas
premissas psicolégicas — Modelo de Desconto Hiperbdlico (MDH)

Discutir as implicacdes para politicas publicas das novas premissas comportamentais do MDH.

6. Introduzir essa discussdo no contexto econdmico atual brasileiro. O que revelam as escolhas
intertemporais brasileiras?

Conteudo programatico
1) Definicdo
2) Importancia para a Ciéncia Econdmica
3) Abordagem econémica tradicional: Modelo de Utilidade Descontada - MUD (SAMUELSON, 1937)
4) Premissas que fundamentam o modelo
5) Os experimentos comportamentais e as anomalias do MUD detectadas
6) Apresentacédo e discussédo das anomalias da escolha intertemporal catalogadas:
a) Miopia e Hipermetropia
b) Efeito Imediatista
C) Efeito Magnitude



d) Efeito do Sinal

e) Assimetria Adiar/Adiantar

f) A nédo integracdo de resultados

0) O prazer pela espera e o pavor pela espera (desconto temporal negativo)
h) O viés de projecéo da utilidade futura

i) Interdependéncia das preferéncias temporais

)] A preferéncias por trajetorias crescentes

7) Proposta comportamental: 0 Modelo de Desconto Hiperbdlico - MDH (LAIBSON, 1997)
8) Principais conclusdes do MDH.

9) Implicacdes praticas para politicas publicas

Metodologia de ensino
Exposicao dialogada.

Discussao de textos.

Avaliacao

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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Temas de psicologia econdmica e economia comportamental

Financas comportamentais

Carga Horaria: 4hrs

Professor Responsavel: Bernardo Fonseca Nunes

Ementa

As Financas Comportamentais estudam as falhas decisérias humanas em mercados competitivos,
especificamente em mercados de ativos financeiros. Examina o que ocorre com 0S precos, os retornos e a
alocacéao de recursos financeiros quando diferentes tipos de investidores negociam entre si e apenas uma
parte deles possui racionalidade completa, aplicando o conhecimento das ciéncias cognitiva e
comportamental advindas da psicologia

Obijetivo geral

A énfase do curso é desenvolver o conhecimento aplicavel das teorias das finangas comportamentais em
conjunto com a teoria econdmica convencional, promovendo atividades que ilustrem o0s principios
discutidos através de testes, problemas decisérios e experimentos. Traz insights da Ciéncia Econémica e
da Psicologia para aplicacéo diaria nos problemas dos investidores.

Objetivos especificos
1. Entender os vieses cognitivos e as falhas mais comuns na avaliacao de investimentos.
2. Obter novas perspectivas na tomada de decisdes que envolvam risco e incerteza.

3. Aprender uma teoria aplicavel que faca sentido no dia-a-dia dos investimentos pessoais e
profissionais e que auxilie a assegurar as decisdes mais satisfatorias.

a. Por que desfazer-se de uma posicdo perdedora € uma das maiores insatisfacdes que a
administracdo de investimentos pode causar?

b. Por que a disciplina de um investidor € um fator crucial na sua performance frente a média
do mercado?

Devemos seguir a Gestao Passiva ou Ativa de carteiras de investimentos?
Andlise Técnica ou Fundamentalista nas recomendacdes de investimentos?

Por que algumas formas de dinheiro sdo mais faceis de gastar do que outras?

-~ 0 o 0

Por que fazemos poupanca e empréstimos ao mesmo tempo?
g. Por que contratamos seguros e jogamos na loteria?

4. Exploracdo dos vieses cognitivos indicados como estudo no guia de preparacdo da prova de
Certifcacdo de Gestores da ANBID CGA.

Conteudo programatico
1. Financas comportamentais
a. Objetivos, conceitos e aplicacdes
2. Anomalias dos mercados financeiros
3. Vieses cognitivos
a. Representatividade (representativeness)
b. Raciocinio seletivo (selective thinking)

c. Viés confirmatdrio (confirmation bias)



d. Auto-enganacao (self-deception)

e. Reforco comunal (communal reinforcement)
f.  Overconfidence

g. Framming Effects

h. Ancoragem

i.  Prospect Theory

i. Contas mentais
i. Dependéncia do referencial
iii. Averséo a perda

j-  Efeito Disposicao

4. Eficiéncia de Mercado

a. Formas de eficiéncia informacional

b. Sharks versus Noise Traders
Implicacdes da HME e FC para a andlise de ativos

d. Implicacdes da HME e FC para a gestéo de carteiras

Metodologia de ensino
Exposicao dialogada.

Discussao de textos.

Avaliacéo

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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Temas de psicologia econdmica e economia comportamental

Previséo de sentimentos: vieses e suas consequéncia

Carga Horaria: 4hrs

Professor Responsavel: Flavia de Medeiros Possas

Ementa

A previsdo de sentimentos esta presente em grande parte das decisdes que tomamos, mesmo que iSso
nao ocorra de maneira consciente. InUmeros vieses aos quais estamos sujeitos na previsdo de sentimentos
foram extensamente documentados por psicologos e economistas comportamentais. O que ocorre na

7

maioria das vezes é a superestimacado de sentimentos futuros, e por isso o termo “viés de impacto” é usado
para denominar essa tendéncia que temos de superestimar o impacto emocional (tanto positivo como
negativo) que eventos futuros terdo em nossas vidas. As principais causas desses erros de previsdo sao:
focalismo, uso de teoria leigas de progressao de afeto, hot/ cold empathy gap e negligéncia em relacéo a
ordinarizacdo (adaptagdo). As principais consequéncias desses erros de previsdo para o comportamento
econdmico sdo erros na predicao de utilidade e problemas de autocontrole. H4 uma falta de alinhamento
entre intencdes e acdes, e entre utilidade prevista e utilidade experimentada. As preferéncias dos agentes
ndo sao consistentes ao longo do tempo. Como minimizar esse efeito? Um primeiro passo é ter
consciéncia desses vieses. Existem também algumas taticas de autocontrole que serdo discutidas: ou
através da diminuicéo do desejo ou através de forca de vontade.

Objetivo geral

Discutir os vieses presentes na previsdo de sentimentos e as possiveis consequéncias desses erros de
previsdo na tomada de deciséo.

Obijetivos especificos

1. Discutir o papel da previsdo de sentimentos na tomada de deciséo.

2. Descrever os principais vieses presentes na previsdo de sentimentos.
3. Analisar as principais consequéncias desses vieses.
4

Discutir maneiras de amenizar essas conseqiéncias, principalmente em termos de taticas de auto-
controle.

Contelido programatico
1. Previsdo de sentimentos
a. Papel natomada de deciséo
b. Estrutura (valéncia, sentimento especifico, intensidade e duragao)
c. Viés de impacto
2. Principais fontes de erros de previséo
a. focalismo
b. uso de teorias leigas de progresséo de afeto
c. ordinarizacao
d. hot/cold empathy gap
e. outros (ex: diversificacdo)
3. Principais conseqiiéncias desses erros de previsédo

a. Utilidade prevista x experimentada



b. Auto- controle
4. Thaticas de auto-controle
a. Taticas através da diminuigdo do nivel de desejo : distanciamento, adiamento ou substituicdo

b. Téaticas através da forca de vontade: enumerar e tornar custos salientes: regras pré-
determinadas, avaliacdo dos custos econdmicos, time binding, soma e agrupamento de
custos, autoridade, culpa e arrependimento

Metodologia de ensino
Exposicao dialogada.

Discussao de exemplos.

Avaliacéo

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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Temas de psicologia econdmica e economia comportamental

Escolhas econdmicas: modelos e aplicacoes

Carga Horaria: 4hrs

Professor Responsavel: Bruno Barros Vio

Ementa

Assim com a isca determina o resultado da pescaria, 0 modelo teérico também define qual sera a resposta
gue sera dada a um problema econdmico. Como grande parte da ciéncia econémica esta baseada na idéia
de um ser humano racional e maximizador de utilidade, ndo é de se estranhar que a receita basica para
muitos problemas esta em alterar os incentivos envolvidos na negociacéo. Entretanto, nas Ultimas décadas
a supervalorizagao da capacidade racional humana tem sofrido criticas fundamentais. Baseada no trabalho
de Simon, o objetivo desta aula é comparar questdes tedricas e pratica da adogdo de cada um dos dois
principais modelos de escolha econémica: o0 modelo de escolhas racionais e o0 modelo de racionalidade
limitada. Para exemplificar as implicagGes praticas deste debate essencialmente normativo, sera
apresentado o trabalho de pesquisa sobre modelos de risco de crédito, ilustrando o tipo de modelo que
resulta de cada um das teorias de escolhas econémicas.

Objetivo geral

Apresentar e comparar dois modelos de escolha econ6mica e discutir como a modelagem selecionada
influencia nas respostas dadas a problemas econémicos.

Obijetivos especificos

1. Apresentar o modelo de escolhas racionais e sua critica

2. Apresentar o modelo de racionalidade limitada e sua critica

3. Discutir como a modelagem tedrica influencia nas respostas dadas a problemas econémicos,

utilizando como exemplo ineficiéncias do mercado de credito

Contelido programatico
1. O que éracionalidade

a. Abordagem filosofica
b. Abordagem econ6mica
c. Abordagem psicoldgica
2. Introducdo ao modelo de escolhas racionais
a. Axiomas e critica
3. Introdugdo ao modelo de racionalidade limitada
a. Limitesinternos

b. Limites externos



c. Racionalidade limitada como estratégia eficiente
d. Critica
4. Crédito além da racionalidade
a. Sintomas de um mercado ineficiente
b. Modelo de escolhas racionais e suas respostas
c. Modelo de racionalidade limitada e suas respostas

5. Comparando modelagens a partir de dados empiricos: programa de pesquisa quantitativa

Metodologia de ensino
Exposicao dialogada.

Discussao de exemplos.

Avaliacao

Freqiiéncia minima de 75% as aulas.
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